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1 INTRODUCAO

E um produto que tem como objetivo a sustentabilidade de grandes metropoles.

O pléstico é um grande vildo para o meio ambiente, e isso j& piora quando nao
temos pessoas conscientes para separar o lixo. Por isso, resolvemos criar essa ideia
e expandir para a maior parte de Sdo Paulo. Assim, ajudamos todos contra uma

grande luta.

1.1 CARACTERIZACAO DO PROJETO

Queremos expandir a ideia até grandes empresas produtoras em alta escala. Por
exemplo: Produtores de refrigerante, embalagens descartaveis, garrafas, entre outros.
Por conta da fabricacdo nao ser cara, é possivel sim fazer em larga escala, e ter um

produto final de qualidade.
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2 ANALISE DE MERCADO

Em Como hoje em dia, a maioria dos produtos vendidos envolve plastico (para
descartar depois), creio eu que nosso novo plastico pode ser grande nesse mercado.
Benéfico para o meio ambiente, barato, producdo simples, entre outros fatores.
Principalmente n&o tendo o mesmo efeito ruim ao meio ambiente, como o plastico das
garrafas pets convencionais. Entéo , acreditamos que o0 nosso plastico sera muito Gtil

no mercado , mesmo cientes de que pode haver grandes concorréncias.

2.1 Quais sao as principais ameacas ao seu hegocio?

Nosso principal medo com esse projeto, € a forte concorréncia.

Por ser um produto, relativamente, simples de se fazer, pode ser que alguém ache
outro jeito de se fazer, algum jeito mais simples, rapido, barato. Isso pode
acontecer? Claro. Mas estamos preparados para isso. Tentando achar outra receita,
outra forma de fazer, qualquer coisa que nos ajude a combater a concorréncia

pesquisando formas rapidas e baratas de aprimorar nosso projeto cada vez mais.
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3 LAYOUT E PROPOTIPOS

3.1 Figuras

3.2 Funcionalidades
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4 PLANO DE MARKETING E COMERCIALIZACAO

Comecaremos fazendo nossos proprios produtos e expondo na midia, com o
objetivo de mostrar nosso produto para as grandes empresas, faze-las se
interessarem, querem comprar o plastico, até porque isso vai ajudar muito a
empresa no ponto de vista ambiental.

Sabemos que isso pode demorar bastante, ndo é sempre que chega um emprega

grande querendo comprar seu produto, mas ja temos consciéncia disso.

4.1 Estratégia competitiva

Vamos tentar chamar atencéo de pequenas empresas, primeiramente. Assim,
podemos ter varios exemplos bons de comércios que utilizam nosso plastico. Desse
jeito, podemos comecar a investir mais na propaganda: TV, sites, radios, entre

outros meios de comunicacao.

4.2 Publico alvo

Sabemos que vamos atingir muitas pessoas se nosso projeto seguir adiante. Mas no
comeco, cremos que atingiremos aqueles que mais se importam com a natureza.
Essas pessoas que ndo consome proteina de origem animal, nem nenhum derivado.
Possivelmente, essas pessoas vao comecar a divulgar a marca e o produto pela midia
digital (Instagram, Facebook, entre outros) e comecar a influenciar outras pessoas a

fazer o mesmo. Cremos qgue cresceremos dessa forma.
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5. CONCLUSAO

E possivel, que durante nosso desenvolvimento, alguma grande empresa tenha a
mesma ideia, e comece a fabricar um produto similar ao nosso.

Como a empresa ja tem anos de mercado, logicamente, os consumidores irdo da
grande empresa, por causa da marca que carrega uma grande fama.

Estamos pensando no que podemos fazer para ndo nos afetar drasticamente, mas,
cremos ser algo um pouco improvavel.

Devemos comecar a fazer, vender, expor para nossos consumidores, investir em
propagandas, funcionérios, local de trabalho, tudo que for necessario para nao falir.
O mercado ndo € um jogo de crianca, existe uma competitividade dentro dele, e

devemos saber jogar.
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